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Interview

Interview mit Rudolf Ott, Vorstand der INFINUS Vertrieb & Service AG

Innerhalb der INFINUS GRUPPE findet sich ein Haf-
tungsdach fiir Vermittler und ein Maklerunterneh-
men. Zudem wurde vor Kurzem ein eigener Fonds
aufgelegt. Die Gruppe befindet sich auf Wachs-
tumskurs.

AssCompact: Herr Ott, wiirden Sie es begriifien, wenn
wir INFINUS als Uberflieger bezeichnen wiirden?

Rudolf Ott: Auf keinen Fall! Im vergangenen Jahr haben
die meisten Finanzdienstleiter trotz widriger Umstidnde
der Finanzmarktkrise Hervorragendes geleistet. Dabei
hatte jedes Unternehmen, je nachdem, wie es aufgestellt
ist, mit den unterschiedlichsten Problemen zu kdmpfen.
Unser Vorteil liegt vielleicht darin, dass wir uns auf ver-
indertes Verbraucherverhalten und verinderte gesetz-
liche Rahmenbedingungen schneller einstellen konnen
als andere Vertriebe. Auch ernten wir nun die Friichte
jahrelanger konsequenter Aufbauarbeit, denn unsere
Makler weisen eine hohe Beratungsqualitit auf und
koénnen auf sehr gute Produkte und bewahrte Konzep-
te zuriickgreifen.
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AC Sie bieten iiber zwei Gesellschaften ein Haftungs-
dach und eigene Produkte an. Beginnen wir mit dem
Haftungsdach. Wie viele Partner haben Sie gefunden
und was bieten Sie diesen, was andere nicht bieten?

RO Die INFINUS AG Finanzdienstleistungsinstitut hat
derzeit rund 470 gebundene Vermittler unter Haftung.
Wir haben uns von Beginn an auf ein Produkt- und
Dienstleistungsspektrum konzentriert, das den Be-
darf einer breiten Masse von qualifizierten Maklern
nahezu liickenlos deckt und zahlreiche Alleinstel-
lungsmerkmale bietet. Neben bewihrten Festzinspro-
dukten haben unsere Geschiftspartner Zugriff auf die
bedeutendsten Fondsplattformen und konnen ihren
Anlegern moderne Private-Banking-Konzepte in Form
von individueller Vermogensverwaltung oder vermo-
gensverwaltenden Fonds anbieten. Dabei setzen wir
auf Konzepte, die transparent sind und nachhaltig
attraktive Renditen bieten. Von kurzlebigen Mode-
produkten, die oft am Bedarf der Anleger vorbeigehen,
haben wir uns konsequent ferngehalten. Wichtig ist
auch die institutsinterne Qualifizierung durch Semi-
nare und Workshops und die personliche Betreuung



durch unser bundesweit aufgestelltes Direktionsmana-
gement.

AC  Wie war die Umsatzentwicklung im schwierigen
Jahr 20092

RO Die INFINUS Vertrieb & Service AG hat ihren Pro-
visionsumsatz von 80,4 Mio. Euro auf 94,4 Mio. Euro
erhohen konnen, was einer Steigerung von 17,4%
entspricht. Da unser Haftungsdach, die INFINUS AG
Finanzdienstleistungsinstitut, ein abweichendes Ge-
schaftsjahr hat, konnen wir hierzu noch keine genauen
Angaben machen. Nach heutigem Stand gehen wir je-
doch davon aus, dass wir die 10-Mio.-Euro-Grenze
uiberschreiten werden. Dies wire ein Zuwachs in Hohe
von ca. 30%.

AC Uber die INFINUS AG Finanzdienstleistungsins-
titut bieten sie eigene Fonds an. In AssCompact 2/2010
haben wir schon kurz dariiber berichtet, dass Sie etwa
12 Mio. Euro einsammeln konnten.

RO Ja, das ist richtig. Einen derart guten Start ha-
ben wir, ehrlich gesagt, gar nicht erwartet. Wihrend
beim aktuellen wirtschaftlichen Umfeld eher Riicklau-
fe zu verzeichnen sind, konnten wir mit unseren neu-
en Fonds sofort punkten. Hier bestitigt sich also ein-
mal mehr, dass wir mit unseren Vertriebskonzepten
und Leistungen eine starke Durchschlagskraft haben.
Die INFINUS-Fonds ermoglichen zudem eine hoch-
individuelle Vermégensverwaltung, die auf person-
liche Ziele zugeschnitten werden kann. Auch kénnen
die Fonds iiber niedrige Mindestanlagesummen flexi-
bel bespart werden. In Zusammenarbeit mit unserer
Schwester INFINUS Vertrieb & Service AG haben wir
unsere Fonds aulerdem in Fondspolicen verpackt. So
werden unsere Anleger und Versicherungskunden auch
in den kommenden Krisen ruhig schlafen konnen.

AC  Was macht das Maklerunternehmen zudem aus?

RO Was unsere Partner vor allem schitzen, ist die Bei-
behaltung der eigenen Identitit. Sie profitieren von
den Vorteilen eines groffen Vertriebspartners, wie zum
Beispiel interne Aus- & Weiterbildungen und volle Un-
terstittzung im Back-Office-Bereich, sind aber weiter-
hin eigenstiandig und unabhingig. Diese Freiheit geht
soweit, dass unsere Partner sowohl iiber uns, als auch
auf ithrem bisherigen Weg uneingeschriankt auf alle
Produkte zugreifen konnen. Natiirlich ohne dabei auf
unseren Service verzichten zu miissen. Zudem schlie-
Ben sie mit unserer eigenen Produktwelt vorhandene
Produktliicken und sind somit in der Lage, Kunden-
wiinschen in aller Form gerecht zu werden. Weiterhin
sind Makler bei uns nicht an Umsatzvorgaben gebun-
den, konnen aber mit unseren eigens entwickelten
und bewihrten Verkaufskonzepten sofort erfolgreich
sein. Was die INFINUS Vertrieb & Service AG zudem
ausmacht ist die Chance auf eine direkte Beteiligung
am Unternehmenserfolg.
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AC Erkldren Sie uns bitte noch kurz die Rolle der
Future Business KG aA in Ibrer Gruppes

RO An fast allen groflen Finanzvertrieben und Mak-
lerpools sind Versicherungsgesellschaften beteiligt,
dies ist natiirlich wichtig, um den Vertrieb in seiner
Entwicklung entsprechend zu unterstiitzen. Bei uns
ibernimmt diese Funktion die Future Business KG
aA. Sie sichert uns nicht nur die Unabhingigkeit von
Banken und Versicherungen, sondern erméglicht es
auch, dass sich unsere Kunden und Vermittler als Ak-
tiondre und Anleger direkt am Erfolg der Unterneh-
mensgruppe beteiligen. Diese Art eines derartigen
Finanzierungsmodells gibt es nach unserer Kenntnis
in Deutschland kein zweites Mal. Zum 10-jihrigen
Jubilaum kann sich die Future Business KG aA iiber
eine stindig wachsende Unternehmensgruppe und
das beste Ergebnis seit Griindung freuen — dies ist in
unseren Augen ein handfester Beweis, dass so eine
Konstellation wichtig, richtig und zukunftsorientiert
ist.

AC Um den Kreis zur Anfangsfrage zu schliefien:
INFINUS ist weiter auf Wachstum ausgerichtet. Zu
schnelles Wachstum ist aber nicht immer gesund. Was
sind Ihre Pline und wie wollen Sie wachsen?

RO Wir befinden uns in einer sogenannten Wachstums-
gesellschaft und natirlich wollen auch wir zukiinftig
weiter wachsen, zumal die Zeit fiir uns sehr giinstig
ist. Aber wachsen bedeutet nicht gleich wachsen um
jeden Preis. Wir bauen auf kontrolliertes Wachstum
unter der Pramisse Sicherheit und Stabilitit. So wer-
den wir sowohl die Zahl unserer Geschiftspartner
kontinuierlich erhéhen, als auch die Anzahl unserer
Aktiondre und die Hohe unserer Eigenkapitaldecke.
Unsere Unternehmensgruppe wird zudem durch Uber-
nahmen von Firmen und Beteiligungen weiter wach-
sen. In Zahlen ausgedriickt planen wir unsere Pro-
visionserlose in 2012 auf insgesamt 200 Mio. Euro zu
erhohen.

AC Und abschliefend: Welche Aussage wiirden Sie
generell zum Vermittlermarkt treffen?

RO Es wird in den nédchsten Jahren weitere Konsoli-
dierungen geben, diese haben ja bereits im letzten Jahr
angefangen und sind noch lange nicht am Ende. Hier-
bei spielen gesetzliche Anderungen und die enorm ge-
stiegenen Beratungsanforderungen natiirlich eine we-
sentliche Rolle. Um zu iiberleben werden sich immer
mehr Einzelkdmpfer einem starken Partner anschlie-
Ben miussen. Fiir viele werden wir die richtige Wahl
sein, denn mit Haftungsdach und Allfinanzvertrieb ist
die INFINUS GRUPPE optimal aufgestellt. Zudem bie-
ten wir jedem qualifizierten Vermittler eine sichere Hei-
mat, ohne dass er seine Unabhingigkeit und eigene
Identitit verliert.

AC  Herr Ott, vielen Dank fiir das Gespriich. @
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