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aufbaustrategien, EDV-technische Unterstiit-
zung und Betreuung durch Experten.

Jenseits des Haftungsdachs

Produkte, flr deren Vermittlung und Beratung
keine Zulassung nach § 32 KWG notwendig
ist, befinden sich meist nicht im Portfolio von
Haftungsddchern. Zur Erflillung der Anleger-
ziele ist die Einbindung von Nichtfinanzinstru-
menten oft unerldsslich. Hier sind leistungsfa-
hige Netzwerke gefragt. Um die Vermdgens-
allokation ausgewogen zu gestalten, sollten
Haftungsdécher ihren Vermittlern iiber Koope-
rationen andere Dienstleistungen und Anlage-
formen, wie Anlageimmobilien einschlieBlich
Finanzierung, Vermdgensanlagen und ausge-
wihlte Versicherungsvorsorgeprodukte zugén-
gig machen.

werden institutsintern zertifiziert und weiter-
gebildet, sowie von Spezialisten im backoffice
und 18 bundesweit agierenden Geschaftspart-
nerbetreuern unterstiitzt. Das Produktspekt-
rum umfasst Festzinsprodukte ab 30 Tage bis
15 Jahre Laufzeit, alle bedeutenden Invest-
mentplattformen, sowie individuelle und
fondsgebundene Vermdgensverwaltungskon-
zepte. Derzeit laufen die Vorbereitungen zur
Einflihrung einer Multibankenplattform, die in
der Lage ist, Depots mehrerer Plattformen in
konsolidierter Form zu verwalten und darzu-

stellen.

Basis-Vermogensverwaltungsstrategien
Seit Mitte August 2009 werden drei Teilfonds
eines Luxemburger Umbrellafonds angeboten.
Der INFINUS Relaxed Fund P (ISIN LU042567
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Die INFINUS AG Finanzdienstleistungsinstitut
gehort in punkto Umsatzstérke und Angebots-
breite zur Spitzenklasse der deutschen Haf-
tungsdicher. 2008 belegte sie in der Cash-
Hitliste der deutschen Haftungsdécher Platz 1.
Trotz Finanzkrise und entgegen dem Trend
konnte eine Umsatz-Steigerung von 13,5 Pro-
zent gegeniiber dem Vorjahr erzielt werden.
Dabei steht der Faktor Qualitdt im Mittelpunkt
des Geschafts. Das Dresdner Haftungsdach
wurde 2009 von der Creditreform Rating AG
zum zweiten Mal mit dem sehr guten Ergebnis
JA-" bewertet.

Tied Agents

Geeignete Partner sollten auf eine solide
Bankausbildung oder wenigstens 5 Jahre Er-
fahrung im Anlagegeschaft verweisen kdnnen.
Geordnete finanzielle Verhaltnisse und ein
einwandfreier Leumund sind Grundvorausset-
zung fiir eine Haftungsiibernahme durch Infi-
nus. Die derzeit 410 gebundenen Vermittler
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und dynamisch bzw. die Laufzeithorizonte
kurz-, mittel- und langfristig ab. Durch Split-
ting der drei Fonds kann der Berater die Port-
folios seiner Mandanten individuell nach de-
ren Risikoneigung und Laufzeithorizont fein-
justieren. Die Vorteile dieser fondsgewrappten
Vermogensverwaltung gegeniiber der indivi-
duellen Vermdgensverwaltung liegen auf der
Hand: die unkomplizierte Zeichnung und Ver-
waltung der Depots iiber gdngige Investment-
plattformen, niedrige Mindestanlagesummen
und Sparplanfahigkeit. Zudem wirken sich die
Management-Fees und Verwaltungskosten
durch fondsinterne Verrechnung steuermin-
dernd aus.

Das Management der modernen UCITS-III-
konformen Multi-Asset-Fonds tibernimmt die
Niirnberger CATUS Vermdgensverwaltung AG.
CATUS hat sich als Zertifikate-Spezialist einen
Namen gemacht und belegte in verschiedenen
Vermdgensverwalter-Vergleichen vordere Plat-
ze. In den INFINUS-Fonds wird die gesamte An-
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gebotsbreite an Finanzinstrumenten eingesetzt,
um die Renditeziele unter allen Marktbedin-
gungen zu erfiillen. Alle drei Teilfonds sind auch
fiir institutionelle Investoren als I-Tranche mit
reduzierter Management-Fee zu zeichnen und
zum Vertrieb in Luxemburg, Deutschland und

Osterreich zugelassen.

Ergdnzende Services

Der Kooperationspartner INFINUS Vertrieb &
Service AG rundet das Angebot jenseits des
Haftungsdachs ab. Dem Berater stehen hier
moderne Altersvorsorgeprodukte zur Verfii-
gung. Dazu werden die INFINUS-Fonds auch in
verschiedene Fondspolicen eingebunden. So
kann der Berater seinen Kunden eine Alters-
vorsorge der Extraklasse anbieten. Sicherheit
und Rendite einer professionellen Vermégens-
verwaltung werden mit den Steuervorteilen
einer Fondspolice kombiniert. Die Tarife wer-
den so konzipiert, dass sie neuesten steuer-
rechtlichen Anforderungen gerecht werden.
Abgeschlossen wird das Produktportfolio mit
ausgewihlten Vermdgensanlagen und exklusi-
ven Anlageimmobilien. Die INFINUS Vertrieb &
Service AG liefert dazu die maBgeschneiderte
Finanzierung und sorgt mit ihrer eigenen
Hausverwaltung dafiir, dass die Werthaltigkeit
der Immobilien langfristig gewahrt ist. Der
Vermietungsstand betrdgt seit Jahren (iber 95
Prozent.

Mit dieser Fiille an professionellen Services,
Potentialen und Produkten rund um das
Finanzinstitut/Haftungsdach kann der Kunde
llickenlos bedient und auf seinen Berater
fixiert werden. Die einzelnen Komponenten
fiigen sich zusammen, Mitbewerber finden so-
mit schwer inhaltliche Liicken oder qualitative
Ansatzpunkte, um an die Kunden des Beraters
heranzutreten. Das hat fiir den Kunden und
den Berater den Vorteil, dass die Strategien zu
Erfiillung der Anlageziele nachhaltig und sto-

rungsresistent umgesetzt werden kénnen.

Fazit:

Haftungsdécher haben einen festen Platz im
deutschen Finanzdienstleistungsmarkt ge-
funden. Einer der lukrativsten Wachstums-
mérkte ist der Sektor Altersvorsorge. Fiir ei-
ne umfassende Rundum-Beratung sind All-
finanzkonzepte unerlasslich.



