Vertrieb

INFINUS: Haftungsddcher -
Modetrend oder Erfolgsmodell
'mit Zukunft?

Spitestens seit Einfiihrung der EU-Finanzmarktrichtlinie MiFID geh'ért .der Begriff HafFungsdach zum
Grundwortschatz der Finanzdienstleister und Fachjournalisten. Im wichtigsten Gesetz fiir deutsche Ban-
ken und Finanzdienstleister, dem Kreditwesengesetz (KWG), wird man das Wort Haftungsdach dennoch

vergeblich suchen.

Schon seit der sechsten KWG-Novelle im Jahr 1998
besteht die Mbglichkeit, Finanzinstrumente lizenzfrei
unter der Haftung eines Kredit- oder Finanzdienstleis-
tungsinstitutes zu vermitteln. Anfangs griffen haupt-
sichlich Vermégensverwalter auf diese Moglichkeit zu-
riick. Spiter auch zunehmend Anlage- und Abschluss-
vermittler. Die unter Haftung arbeitenden Finanzdienst-
leister werden als vertraglich gebundene Vermittler
(engl. Tied Agents) bezeichner. Fiir die haftungsiiber-
nehmenden Institute hat sich der Begriff Haftungsdach
durchgesetzt. Bis November 2007 durfte ein gebun-
dener Vermittler nur die Nachweis-, die Anlage- und
Abschlussvermittlung unter einem Haftungsdach aus-
iiben. 2007 kamen die Anlageberatung und das Plat-
zierungsgeschift hinzu. Die Nachweisvermittlung hi‘n—
gegen entfiel als KWG-pflichtige Wertpapierdienstleis-
tung.

Haftungsdach versus Vermittler

nach § 34¢ GewO

Vermégende Kunden suchen heute nach einem Rund-
umbetreuer in allen Finanzfragen. Wer deren Anfor-
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derungen gerecht werden will, kommt an der Welt der
Finanzinstrumente nicht vorbei. Nur so deckt er das
gesamte Spektrum an Laufzeiten und Risikoklassen ab.
Die Vermittlung von Finanzinstrumenten ohne KWG-
Lizenz ist in Deutschland jedoch nur mit zwei Ausnah-
men moglich:

Entweder der Vermittler hat eine Erlaubnis nach
§ 34c GewO und beschrinkt sich auf in- und auslidn-
dische Investmentfonds oder er schlieft sich als ver-
traglich gebundener Vermittler nach § 2 Abs. 10 KWG
dem Haftungsdach eines geeigneten Finanzdienstleis-
tungsinstituts an.

Der Vermittler nach § 34c GewO kann als freier Makler
seine Produktgeber frei auswihlen. Um ein ausreichen-
des Produktspektrum anbieten zu kénnen und gleich-
zeitig angemessene Courtagen zu erzielen, wird er sich
dennoch meist einem Pool anschliefen. Eine Versiche-
rungs- oder Protokollierungspfliche besteht derzeit noch
nicht. Dafiir hat er jihrlich eine § 34c-Prifung durch-
fithren zu lassen. Eine Genehmigung nach § 34¢ GewO
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erhilt er ohne Sachkundenachweis gegen Zahlung einer
Gebiithr und Nachweis der persénlichen Zuverlissig-
keit. Der Makler haftet fiir seine Empfehlungen per-
sonlich bis zu 30 Jahre. Schon aus diesem Grund sind
eine freiwillige Vermogensschadenversicherung und
freiwillige Protokollierung zu empfehlen.

Der vertraglich gebundene Vermittler ist im Bereich
Finanzinstrumente an das Produktspektrum seines
Hafrungsdachs gebunden. In anderen Bereichen, wie
Versicherungen und geschlossene Fonds, bleibt er frei.
Er arbeitet im Namen und unter Haftung des Haf-
tungsdachs. Beratungsfehler werden dem Haftungs-
dach zugerechnet. Bevor ein Haftungsdach einen Ver-
mittler anfnimmt, muss er entweder eine abgeschlossene
Bankausbildung oder wenigstens funf Jahre Erfahrung
im Finanzdienstleistungsbereich und einen einwand-
freien Leumund nachweisen. Als gebundener Vermitt-
ler darf er die volle Vielfalt der Finanzinstrumente so-
wie individuelle Vermogensverwaltungsprodukte an-
bieten.

Seit die MiFID die Anlageberatung unter KWG-Lizenz-
pflicht gestellt hat, steht der § 34c-Berater vor einem
neuen Problem: In den Bestanddepots finden sich neben
Fondsanteilen oft Binzelwerte wie Aktien oder Zerti-
fikate, zu denen er seit 01.11.2007 ohne KWG-Lizenz
keine Anlageberatung mehr durchfiihren darf. Es lohnt
sich also fiir jeden § 34c-Vermittler einmal sachlich zu
iiberpriifen, ob die Nutzung eines Haftungsdachs auch
im Interesse seiner Kunden nicht doch die bessere L&-
sung ist.

Die Qual der Wahl -

Welches Haftungsdach ist das richtige?

Den Grofsteil der rund 180 deutschen Haftungsdicher
bilden Vertriebe von Banken und Sparkassen. Weniger
als 15% davon konnen als Maklerhaftungsdicher
gelten, von denen wiederum nur etwa 10 mehr als 50
gebundene Vermittler unter Vertrag haben.

Um aus diesem Spektrum das geeignete Haftungsdach
auszuwihlen, sind verschiedene Aspekte zu beriicksich-
tigen: Einige Haftungsdidcher wenden sich ausschliefs-
lich an Honorarberater. Sogenannte Pool-Haftungs-
dicher sind die Fortsetzung der bisher im 34c-Bereich
angesiedelten Investment-Pools auf KWG-Ebene. Haf-
tungsdach-Boutiquen bieten ein eher exklusives Pro-
duktspektrum, Ein potenzieller Haftungsdachpartner
sollte sein bisheriges Produktspektrum im Haftungs-
dach adiquat oder in dhnlicher Form wiederfinden.
Neue Produkte sollten bisherige Angebotsliicken aus-
fiillen und neue Anlegerzielgruppen erschlieflen helfen.
Moderne Research- und Beratungssoftware und ein
strukturiertes Weiterbildungssystem sollten die Produkt-
seite flankieren. Fiir spezielle Fragen sollten Experten
im Backoffice und die Unterstiitzung im Auflendienst
parat stehen. Das Haftungsdach sollte aufserdem gegen
Haftungsanspriiche entweder ausreichend versichert
oder mit einer soliden Eigenkapitaldecke ausgestattet
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sein. Ein grofler Teil der Haftungsdicher hat weniger
als 100.000 Euro Eigenkapital. Nur wenige verfiigen
iiber mehr als 1 Mio. Euro.

Jenseits der Finanzinstrumente

Derzeit beschrinkt sich das allgemeine Verstindnis fur
den Begriff Haftungsdach auf KWG-pflichtige Geschif-
te. AulBer Acht gelassen wird dabei, dass auch ein Grofi-
teil der Assekuranzvermittler als vertraglich gebundene
Vermittler unter der Haftung von Versicherungsgesell-
schaften arbeitet. Gesetzliche Grundlage hierfiir ist der
neugeschaffene § 34 d Abs. 4 GewO. Das Vertriebs-
modell Haftungsdach wird also vom Gesetzgeber ge-
wollt und unterstiitzt.

Derzeit arbeitet die Bundesregierung zur Starkung des
Verbraucherschutzes an einer weiteren Regulierung
des § 34c-Marktes. Wieder einmal steht das EU-weit
einmalige Privileg fiir Investmentfondsvermittler auf
dem Priifstand. Immer deutlicher zeichnet sich ab, dass
auf Vermittler von geschlossenen Fondsprodukten und
Investmentfonds dhnliche RegulierungsmafSnahmen zu-
kommen, wie sie 2008/2009 die Versicherungsvermittler
zu bewiltigen hatten. Neben einem Sachkundennach-
weis und zentraler Registrierung sind eine Vermégens-
schadenversicherung und einheitliche Protokollierungs-
pflichten in der Diskussion. Auch das Modell Haftungs-
dach wird wohl dabei eine Rolle spielen. Fazit: Haf-
tungsdicher haben sich von einer Nischendienstleis-
tung zum echten Zukunfrsmodell entwickelt.

Als Partner der INFINUS AG

die Zukunft gestalten

Die INFINUS AG Finanzdienstleistungsinstitut wurde
2002 gegriindet. Sie gehort heute in punkto Umsatz-
stirke und Angebotsbreite zur Spitzenklasse der deut-
schen Haftungsdédcher und ist mit einer Eigenmittel-
basis von iiber 1 Mio. Euro ausgestattet. Im Jahr
2008/2009 erzielte das Unternehmen einen Umsatz von
7,5 Mio. Euro. Das Dresdner Haftungsdach wurde
2009 von der Creditreform Rating AG zum zweiten
Mal mit dem iiberaus guten Ergebnis ,,A-* bewertet. Die
derzeit 410 gebundenen Vermittler werden instituts-
intern zertifiziert, und von Spezialisten und 18 bundes-
weit agierenden Geschiftspartnerbetreuern unterstiitzt.
Das Produktspektrum umfasst Festzinsprodukte ab
30 Tage bis 15 Jahre Laufzeit, alle bedeutenden Invest-
mentplattformen sowie individuelle und fondsgebun-
dene Vermogensverwaltungskonzepte. Seit August 2009
ist die INFINUS AG mit drei von der Investmentge-
sellschaft AXXION aufgelegten Investmentfonds am
Marke. INFINUS Dynamic Fund, INFINUS Balanced
Fund und INFINUS Relaxed Fund bilden drei grund-
legende Vermogensverwaltungsstrategien nach. Der
Kooperationspartner INFINUS Vertrieb & Service AG
rundet das Angebot jenseits des Haftungsdachs durch
exklusive Altersvorsorgekonzepte, Immobilien und Ver-
mégensanlagen ab. Regelmifsige Info-Veranstaltungen
informieren tiber das Konzept der INFINUS AG. Mehr
dazu gibt es bei Anfrage unter post@infinus.de. ]
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