E INFINUS gehort zu umsatz-
starksten Finanzdienstleistern
(ac) Die INFINUS Vertrieb &
Service AG gehorte auch 2007 zu
den umsatzstirksten deutschen Fi-
nanzdienstleistern. Mit 44,6 Mio. €
Provisionsumsatz konnte der All-
finanzvertrieb ein Umsatzplus von

54,9% verbuchen. Nach Aussage

des Kapitalanlage Magazins ,,Cash“
ist dies die grofite Steigerung unter
den Top Ten der deutschen Allfi-
nanzvertriebe. Dazu trug vor allem
ein iiberdurchschnittliches Neuge-
schift im Bereich private Alters-
vorsorge bei. Auch der Vertrieb von
exklusiven Immobilien konnte 2007
deutlich ausgebaut werden. Eine
breite Produktpalette, vorausschan-
ende Fortbildungen und die un-
komplizierte Abwicklung sieht das
Unternehmen als Basis fiir diesen
Erfolg. Die Zahl der Vermittler stieg
von 420 auf 481. Diese freien Ver-
mittler haben Zugriff auf Produkte
aus den Bereichen" Altersvorsorge,
Immobilien und Beteiligungen und
konnen tiber den KWG-lizenzierten
Partner INFINUS AG Finanzdienst-
leistungsinstitut ihren Mandanten
exklusive Wertpapierdienstleistun-
gen bis hin zur Vermégensverwal-
tung anbieten. B 14926
g Marsh geht strategische
Partnerschaft mit der
FutureValue Group ein

(ac) Der Industrieversicherungs-
makler Marsh erweitert durch eine
exklusive strategische Partnerschaft
mit der FutureValue Group AG das
Leistungsspektrum der Marsh Risk
Consulting GmbH (MRC) und-ver-
fugt nun tber eine interdisziplinire
Beratungseinheit, die Unternehmen
beim Aufbau eines strategischen und
operativen Risikomanagements un-
terstiitzt. Ziel der Beratung ist es,
die Transparenz in Unternehmen zu
erhohen, fundierte Entscheidungs-
grundlagen fiir das Management
zu schaffen und Mafinahmen zur
Risikobewiltigung zu entwickeln.
Das Leistungsspektrum von MRC
reicht von der integrierten Betrach-
tung und Steuerung simtlicher un-
ternehmerischer Risiken und Chan-
cen sowie der Bewertung der finan-
ziellen Auswirkungen auf die Finanz-
kennzahlen-iiber die alternative Ri-

sikofinanzierung bis hin zur Bera-
tung zu Sachrisiken, Betriebsunter-
brechungen, Not- und Katastrophen-
fallvorsorge und Krisenmanage-
ment. Mit einer Reihe neu ent-
wickelter Dienstleistungen, Metho-
den und Instrumente generiert MRC
Risikoinformationen, die die Trans-
parenz in Unternehmen erhéhen
und die Entscheidungsqualitit ver-
bessern. Auflerdem werden mafige-
schneiderte Prozesse und Systeme
aufgebaut, mit denen Risiken iden-
tifiziert, gebiindelt und bewiltigt
werden konnen. Soweit méglich,
sollte ein effizientes, unbiirokrati-
sches Risikomanagement dabei be-
wihrte Managementsysteme nutzen.
Der Wert der strategischen Partner-
schaft liegt in der Qualifizierung der
Risikosituation einerseits und der

.. Quantifizierung der dazugehorigen

Risikodaten andererseits. @ 14905
E Consure kooperieren mit
Qualitypool

(ac) Die Qualitypool GmbH, ein
Service-Pool fiir freie Makler aus
dem Finanzierungs- und Versiche-
rungsbereich, hat die Consure AG als
neuen Partner gewonnen. Consure
vertreibt Kranken- und Berufsunfi-
higkeitsversicherungen und hat da-
mit in den vergangenen drei Jahren
Provisionserlose in Hohe von rund
2 Mio. € jihrlich erzielt. Dieses
Geschift wird jetzt iiber Quality-
pool abgewickelt. Consure-Vorstand
Achim Boede blickt dabei mit gro-
Ber Zuversicht in die Zukunft und
freut sich kiinftig noch stiarker auf
den Vertrieb konzentrieren zu kon-
nen. Die Qualitypool GmbH ist ein
Service-Pool fiir freie Makler aus

dem Finanzierungs- und Versiche-

rungsbereich. Das Unternehmen bie-
tet den Maklern die Méglichkeit,
ihr Geschift schnell einzureichen
und abzuwickeln. Die Qualitypool
GmbH ist eine 100%ige Tochter

‘des Allfinanzdiensleisters Dr. Klein
" & Co. AG, der wiederum zur bor-

sennotierten Hypoport AG gehort.
14702

g moreQuality-Borse:

Glaserne Lead-Borse fiir
Finanzdienstleister

(ac) Ab sofort haben Finanz-

dienstleister Zugang zu einer elek-

tronischen Handelsplattform fiir
Leads in den Sparten Britische
Lebensversicherung, Berufsunfihig-
keit, Riester- und Riirup-Rente, pri-
vate Altersvorsorge, Depotcheck,
Schiffsbeteiligungen sowie weitere
geschlossene Beteiligungen. Mit
der moreQuality-Bérse hat more-
Quality® Leads eine Handelsplatt-
form geschaffen, auf der sowohl
nichtqualifizierte als auch vorquali-
fizierte Datensitze erworben wer-
den kénnen. Anlass fiir die Entwick-
lung einer Borse im vorliegenden
Format waren Anfragen der Koope-
rationspartner nach Datensitzen,
die sowohl mit als auch ohne Be-
stellung verfiigbar sind. Dariiber
hinaus sah sich moreQuality® Leads
einer steigenden Nachfrage nach
Rohdatensitzen gegeniiber. Diesem
Wunsch wird mit der Bérse in der
Form entsprochen, dass basicLeads,
also nicht vorqualifizierte Daten-
sdtze, erworben werden kénnen. Die
auf der Plattform angebotenen Da-
tensdtze sind in den aufsteigenden
Qualitdtsstufen basic, quality und
morequality verfiigbar. Die in einem
basicLead enthaltenen Daten durch-
laufen eine maschinelle Plausibili-
titsprifung durch Abgleich mit
einer aktuellen Adressdatenbank.
Bei qualityLeads wird der Daten-
satz dariiber hinaus telefonisch ve-
rifiziert. Der Interessent stimmt der
Weitergabe der Anfrage an einen
Makler ausdriicklich zu. W 14631

E Gothaer verschickt
VVG-InfoV Infopaket
an Vertriebspartner

(ac) Um ihre Ausschliefflichkeits-
organisation und ihre Makler hin-
sichtlich der VVG-Informations-
pflichtenverordnung zu unterstiit-
zen, ihre Kunden weiterhin erfolg-
reich zu beraten, stellte die Gothaer
jetzt fiir jeden Vertriebsweg eine
exklusive CD-ROM mit Film- und
praxisrelevantem Bonusmaterial ein-
schliefSlich Einwandbehandlung und
Kosten-Vergleichsrechner bereit.
Die Maklerversion bietet auch einen
Uberblick der Gothaer best select
Angebote fiir unabhingige Vertriebs-
partner sowie die aktuellen Aktio-
nen zu Gothaer ,,Heim&Haus“
und ,, Wohnung& Wert“.
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